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de interior | P.6
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Espelt innova en los
envases de plástico para el
sector de la alimentación | P.5

Las obras durarán ocho meses,pero se intentará que no afecten a la actividad.FOTO: LLUÍS MILIÁN
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Ampliar la
hipoteca,una
alternativa al
crédito personal
rápida y barata| P.4

TECNOLOGÍA

d-Core abre su
becaa alumnos de
la URV para hacer
el proyecto final de
carrera| P.8

FORMACIÓN

Las ETT son
responsablesde
la preparación de
sus trabajadores| P.9

Más
metros en
el muelle
de Aragón
Este mes comienzan
las obras para
aumentar el calado
La constructora FCC hará los tra-
bajos de refuerzo del muelle y
dragado posterior para llegar
a una cota de -14,40 metros en
la fosa de atraque. Este aumen-
to permitirá que fondeen bu-
ques de mayor calado | P.7

MANIFESTACIÓN

Rebeldes con causa
Pymes y autónomosde toda España vuelven a concentrarse en Madrid el día 22 para
reivindicar un cambio en las políticas económicas del Gobierno. Es el primer paso de
un movimiento que pretende agrupar a todos los sectores afectados por la crisis | P.3
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Lunes 12
Nobel
zxEl premio Nobel de Economía
2009 recae en dos estadouni-
denses, Oliver Williamson y
Elinor Ostrom, que es la pri-
mera mujer recompensada
con este galardón, por sus tra-
bajos sobre gobernanza corpo-
rativa ética y administración
de recursos naturales.

Martes 13
Fusión
zxLos consejos de administra-
ción de Caixa Tarragona, Caixa
Catalunya y Caixa Manresa
aprueban iniciar un plan de
integración que les llevará a
la creación de una nueva en-
tidad. Para encarar el proce-
so, pedirán al FROB cerca de
1.500 millones de euros.

Miércoles 14
Precios
zxLa tasa de variación intera-
nual del IPC en Tarragona ca-
yó cinco décimas en septiem-
bre y se situó en el -1,4%, se-
gún los datos del INE. La tasa
de variación mensual general
es del -0,3%. Con estas cifras,
Tarragona es la provincia ca-
talana donde más baja el IPC.

Jueves 15
Reformas
zxEl Banco Central Europeo
(BCE) subraya en su boletín
mensual que es «imprescin-
dible» que los gobiernos de
la eurozona adopten medidas
estructurales concretas, tam-
bién en el mercado laboral, y
garanticen la sostenibilidad
de las finanzas públicas.

Viernes 16
Intervención
zxEl Ministerio de Economía de-
cide intervenir la asegurado-
ra Agrupació Mútua ante la
«deficitaria situación patrimo-
nial de la entidad». Agrupació
Mútua, que tiene 380.000 clien-
tes y gestiona 650 millones de
euros, estuvo presidida por
Fèlix Millet hasta julio.

España necesita un cam-
bio en su modelo pro-
ductivo. Lo decía esta

misma semana Pimec, al hilo
de un informe que muestra
que, si aflorase parte de la
economía sumergida de Es-
paña, se crearían 2,5 millo-
nes de empleos. Sólo a tra-
vés de la existencia de esa
economía informal se explica
que en un país con 4,7 millo-
nes de parados no exista con-
flictividad social ni laboral.
La secretaria de Empleo de
CCOO, Paloma López, reco-
noce que es seguro que un
porcentaje de gente que no
pide la ayuda de los 420 eu-
ros es porque trabaja «hacien-
do horitas» y cobrando en ne-
gro y tener que comprome-
terse con un programa de
formación les echa para atrás.

No queremos frivolizar. Sa-
bemos que entre esos 4,7 mi-
llones de parados hay casos
realmente deseperados, que
en Catalunya hay oficialmen-
te medio millón de personas
viviendo en la pobreza y que
familias que hasta hace poco

iban de restaurante ahora van
a los comedores sociales. Y
precisamente por ellos es por
lo que no es bueno que la so-
ciedad se mantenga sobre mo-
delos informales, que no ayu-
dan a las arcas del Estado en-
cargado de proteger a los más
débiles sino que se benefician
de ellas doblemente.

Es por eso que es tan nece-
sario que sea la empresa –la
pequeña y mediana empresa,
arraigada al territorio y ca-
paz de reinventarse– la que
cree empleo. Empresarios de
toda España acudirán esta se-
mana a Madrid para exigir de
nuevo un cambio en las polí-
ticas económicas del Gobier-
no. Llevan casi un año seña-
lando que no tienen acceso a
la financiación, que la moro-
sidad aumenta, que los ICOs
no funcionan, y que todo es-
to está llevando al cierre de em-
presas y el aumento del pa-
ro. ¿Les escucharán esta vez,
o estarán demasiado ocupa-
dos haciendo planes para la
presidencia europea?

RAFEL VILLA

| NUESTRA OPINIÓN|

Nuestro espía
para analizar
el cambio
climático

zxEl satélite franco-español SMOS, que aportará datos
claves para comprender el cambio climático a través
del estudio de la salinidad de los océanos y de la hu-
medad de la superficie terrestre, fue presentado esta
semana en París, a escasas semanas de su lanzamien-
to, tras veinte años de desarrollo y más de 300 millo-
nes de euros de inversión. El SMOS se situará a una
altitud de 757 kilómetros y medirá la energía de micro-
ondas emitidas por la superficie terrestre.

| LA IMAGEN|

El satélite franco-español se situará a una altitud de 757 ki lómetros. FOTO: EFE

Una sociedad
informal

AGENDA

Lunes 19
9 h. Hotel Gran Palas (Vila-seca)
zxVIII Jornada Gresol
La organización empresarial
Gresol celebra su octava jor-
nada anual, en torno al eje
de la innovación y la creati-
vidad como herramientas
para la recuperación econó-
mica. El conseller d’Innova-
ció, Universitats i Empresa,
Josep Huguet, será el encar-
gado de presidir la inaugu-
ración, mientras que la clau-
sura se organizará como un
almuerzo-coloquio con el
presidente de CiU, Artur Mas.
La jornada se estructura co-
mo tres mesas redondas,
una sobre economía, la se-
gunda sobre innovación y
creatividad y la tercera so-
bre empresa y talento.

Lunes 19
10 h. Cal Compte (Torroja del
Priorat)
zxFiesta de la Vendimia
Terroir al Límit celebra su
Fiesta de la Vendimia para

presentar la producción de
la cosecha de 2007. La pre-
sentación tendrá lugar en
la terraza del alojamiento
rural Cal Compte y será se-
guida por una fiesta popular
de la vendimia en el jardín
de la Font Vella de Torroja.

Jueves22
8.45 h. Cambra de Comerç
(Tarragona)
zxSalvador Alemany, en el
‘Bon dia, Tarragona’
Salvador Alemany, presiden-
te del grupo Abertis, ven-
drá a la Cambra de Tarrago-
na para tomar parte en una
nueva edición del ciclo de jor-
nadas «Bon dia, tarragona»,
organizadas por la corpora-
ción con el apoyo de Ace-
sa-Aucat y Arrakis. Alemany
preside un grupo interna-
cional que gestiona inafraes-
tructuras para la movilidad
y las telecomunicaciones,
con presencia en 17 países
y una plantilla de más de
11.000 personas.

Parece que en el acceso al uni-
verso de información y servi-
cios que Internet nos brinda
comienza una nueva era. Has-
ta ahora, los cambios se con-
centraban en una única varia-
ble. Por ejemplo, la primera re-
volución buscaba pasar de
accesos de baja capacidad a
la banda ancha para transmi-
tir más cantidad de informa-
ción en menos tiempo. La lle-
gada de la banda ancha repre-
sentó para las empresas
nuevas oportunidades.

Mientras se generaliza y
aumenta la banda ancha, co-
mienza a surgir la revolución
2.0. Pasamos de la Web 1.0 en
la que únicamente podíamos
acceder a la información, a la
Web 2.0 en la que además tam-

bién nos convertimos en pro-
ductores de información. Otro
frente de oportunidades abier-
to.

Pero cuando todavía no he-
mos explotado plenamente la
capacidad de la banda ancha
ni integrado el potencial de
la Web 2.0 en las empresas,
ahora nos enfrentamos a otra
revolución paralela: el lugar
de acceso a la red. Las tecno-
logías actuales nos han permi-
tido pasar del acceso «pega-
do al cable», al acceso ubi-
cuo desde cualquier lugar.

Comenzó por el WiFi, que
nos permite alejarnos unos
metros del lugar de acceso a
la red representando una me-
jora radical para el usuario
pero incremental para los ser-
vicios prestados. Ahora la tec-
nología 3G y posteriores (3,5G
y las emergentes LTE o Wi-
max), comienzan a despegar

representando una transfor-
mación radical. Los termina-
les cada vez son más poten-
tes, con más pantalla y fun-
ciones. Los smartphones
representan ya un 20% de los
nuevos teléfonos comprados
por los usuarios. Ello nos per-
mite convertirnos de nuevo
nómadas, ya que el acceso de
calidad lo tenemos desde cual-
quier lugar.

Los interrogantes que se
abren al cortar los cables pa-
ra su empresa serán muchos:
¿Debo adaptar mi web para
el acceso a través de teléfonos
móviles?

¿Cambiará el comporta-
miento del consumidor al po-
der acceder desde cualquier
lugar?

¿Sustituirá el acceso móvil
a las redes fijas al igual que es-
tá ocurriendo con el teléfo-
no?

Cortando los cables
E-DIRECTIV@

| MARIO ARIAS|

Profesor de la URV
mario.arias@urv.cat
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Pymes y autónomos de toda España están llamados a participaren una manifestación en Madrid el próximo
jueves que quiere ser elpunto de arranque para conseguir un cambio en las políticas económicas

El ladrillo vuelve a la calle

RAFEL VILLA| TARRAGONA

Aunque los macroanálisis
digan que España ya ha
pasado lo peor de la cri-

sis, al mundo de la empresa si-
guen sin salirle las cuentas. El
ahogo es creciente y no ve la
luz al final del túnel. Por eso
ha decidido salir a la calle y re-
clamar una política económi-
ca que ayude a la pyme y al au-
tónomo a mantener su activi-
dad económica, generar trabajo
y riqueza. El próximo jueves
22 las pymes relacionadas con
la construcción y de otros sec-
tores están llamadas a mani-
festarse en Madrid, en una con-
vocatoria de la Asociación Es-
pañola de Impagados de la
Construcción y Afines (Aepic).

«No vamos a hacer una ma-
nifestación contra el Gobier-
no, sino contra las medidas an-
ticrisis. El plan Zapatero no ha
dado los puestos de trabajo
que se pretendían, la morosi-
dad sigue al orden del día, las
líneas ICO no funcionan, las
empresas y los autónomos si-
guen sin financiación y los pro-
cedimientos concursales son
demasiado largos para que una
empresa normal pueda sopor-
tarlos», afirma Paquita Bravo,
portavoz de Aepic. Esta aso-
ciación considera que si los
fondos que se han destinado al
plan Zapatero se hubieran asig-
nado a las empresas para que
éstas dispusiesen de financia-
ción pública, no se habría ge-
nerado tanto paro.

Según Aepic, el plan Zapate-
ro no ha funcionado como de-
bería porque los ayuntamien-
tos están reteniendo los últi-
mos pagos de las obras.
Calculan en cerca de 33.000 mi-
llones de euros la cifra que los
municipios deben a los cons-
tructores y proveedores de ma-
terial. En Catalunya, la deuda
es de 4.049 millones.

«Los ayuntamientos están
trabajando lo más lentamente
que pueden para no pagar las
últimas certificaciones. Pero
esto no lo hacen sólo los ayun-
tamientos, también las gran-
des empresas se lo hacen a las
pequeñas», explica José Osuna,
presidente de la Federació de
Gremis de la Construcció de
Tarragona. Para Osuna, el plan
Zapatero –que finaliza en di-
ciembre– únicamente ha ser-

vido para mantener las estruc-
turas de las empresas. «No se
han podido sacar beneficios,
porque la empresa que quería
conseguir un concurso tenía
que añadir partidas de propi-
na para que su oferta fuese la
mejor. Esta vez no servía ha-
cer ofertas a la baja, porque el
dinero que no se gastase el
ayuntamiento que ofertaba vol-
vía para Madrid. Por tanto, lo
que exigían eran mejoras so-
bre el original o en una obra
anexa», argumenta Osuna.

Pese a que inicialmente Ae-
pic nació para unir los intere-
ses de las empresas de la cons-
trucción afectadas por la crisis,
se están adhiriendo a ella pymes
y autónomos de muy diversos
sectores que quieren que el
debate se centre en el conjun-

to de la crisis, ya que si bien pri-
mero afectó al sector del ladri-
llo, después se ha cebado tam-
bién en la industria y los
servicios, entre otros. «En el
polígono en el que tengo la em-
presa, el año pasado había cer-
ca de 270 empresas, y ahora
no llegan a 170», explica Felipe
Velasco, representante de Ae-
pic en Catalunya.

La manifestación del jueves
quiere ser el primer paso, no
un hecho aislado, que vaya
acumulando cada vez a más
empresarios y autónomos que
reclaman un cambio en la orien-
tación económica del Gobier-
no. «Se están equivocando, y eso
se lo dicen desde el FMI hasta
el BCE y hasta gente de su par-
tido, como Antoni Castells, Pe-
dro Solbes o Jordi Sevilla. Tie-
nen que cambiar y ayudar a
los autónomos y las pymes,
porque si nosotros, que gene-
ramos el 85% de los puestos
de trabajo, no podemos seguir,
será toda la economía la que se
hundirá», afirma Velasco.

Ampliación de Cal Massó, en Reus, una de las obras financiadas por el ‘plan Zapatero’.FOTO: ALBA MARINÉ

El empeoramiento de
los hábitos de pago no
es un hábito exclusivo es-
pañol, sino común a la
generalidad de las em-
presas europeas, que
incumplen los términos
de pago, sean cuales
sean. Desde junio de
2006 hasta junio de
2009, el número de dí-
as de retraso de media
se ha ido incrementan-
do, pasando de 12,5 a
14,9, según el informe
sobre pagos en Europa
publicado por Informa
D&B.
El estudio ha analizado
más de 24 millones de
experiencias de pago co-
rrespondientes a cinco
millones de empresas
de toda Europa, desde
junio de 2006 a junio de
2009. Según el estudio,
en España, al igual que
en otros países del ar-
co mediterráneo como
Portugal e Italia, se ne-
gocian términos de pa-
go comprendidos entre
los 90 y los 120 días, lí-
mites superiores a los es-

tablecidos en Alemania,
Bélgica, Francia, Holan-
da, Irlanda y Reino Uni-
do, donde los plazos me-
dios son inferiores o igua-
les a 90 días.
En el gráfico superior se
observa que el 82% de
las empresas alemanas
pagan en plazo o con un
retraso inferior a 15 dí-
as. Este comportamien-
to correcto es seguido
por Francia y los Países
Bajos. España queda po-
co por encima de la me-

dia europea. En el ex-
tremo de los países en
que las empresas retra-
san más sus pagos en-
contramos a Portugal e
Irlanda, donde las em-
presas que pagan den-
tro del plazo fijado se si-
túan en torno al 44%.
El buen resultado que
obtiene España en es-
ta clasificación, sin em-
bargo, se explica no por-
que el pago del suminis-
tro sea rápido, sino
porque la legislación es-

pañola permite aún pa-
gos a plazo muy prolon-
gado. Por eso, si lo que
se analiza son los países
con peores condiciones
de cobro, España vuel-
ve a situarse en los pues-
tos de cabeza, sólo por
debajo de Portugal e Ita-
lia. Si Irlanda se demo-
ra 22,3 días sobre los
plazos límites es porque
allí el calendario es mu-
cho más estricto que en
España, con 30 o 60 dí-
as como máximo.

Una tendencia que se extiende por Europa
Empresas europeas que cumplen con el plazo de pago
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zxzx
Los municipios
catalanes deben
a las empresas
constructoras
más de 4.000
millones
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firmados en la escritura hipo-
tecaria: el tipo de interés, el
plazo o la cantidad.

Si queremos ampliar la hipo-
teca, lo que cambiará es el im-
porte, y el banco debería man-
tener invariables los tipos de
interés aplicados. Es posible
que se cambie también el pla-
zo si la entidad o el usuario
consideran que el nuevo im-
porte mensual a pagar sobre-
pasa una cifra razonable en re-
lación a sus ingresos.

El banco o caja no está obli-
gado a aceptar la ampliación
de la hipoteca. De hecho, se
muestran mucho más reacios
últimamente y sólo lo hacen
para clientes que no hayan su-
frido nunca problemas de pa-
go y que tengan una situación
financiera holgada (lo que, en
teoría, significaría que no pre-
cisa del crédito). La vincula-
ción del usuario con la enti-
dad financiera y la predisposi-
ción de ésta para realizar este
tipo de operaciones son dos
condicionantes a tener en cuen-
ta.

La finalidad a que se vaya
a destinar el importe de la am-
pliación es también determi-
nante. Las entidades financie-
ras ven con buenos ojos que
se destine a reformar el hogar
o bien a cambiar de vivienda:
en este último caso, si el clien-
te quiere ampliar la hipoteca
existente en vez de cancelar y
suscribir una nueva, el banco
suele aceptarlo fácilmente.
También es el caso de una se-
gunda vivienda, siempre que
la ampliación no supere el 80%
del importe de la compra.

Observatorio  semanal de pr ecios

Producto Precio Vari. Producto Precio Vari.

Producto Precio Vari. Producto Precio Vari.

gasóleo a

0,971
euros/litro

sin plomo 95

1,063
euros/litro

euribor

1,25%

menú del día

9,50€
Fuente: muestra de precios semanal tomada en establecimientos de Tarragona

Pollo 4,15€/kg -
Merluza 5,95€/kg -
Huevos 1,29€/(12) -
Leche 0,99€(1 l) -

Tomates 1,59€/kg -6,2%
Judías
verdes 2,85€/kg -
Lechuga 0,95€/(1) -

Aceite de
oliva 3,25€ (1 l) -
Sal 0,41€ (1 kg) -
Azúcar 0,92€ (1 kg) -
Agua 2,08€ (5 l) -

Pan 0,90€ (cuarto) -
Arroz 1,65€(1 kg) -
Patatas 2,99€/kg -
Lentejas 1,4€ (1 kg) -

0,31%

0,29%

0,27%

REDACCIÓN| TARRAGONA

Amenudo el usuario ban-
cario que tiene una hi-
poteca olvida que puede

ser una alternativa para con-
seguir dinero en una época en
que los bancos son muy reacios
a financiar nuevos préstamos
y en que el precio del crédito
personal está por encima del
10%, frente al 3% habitual de
los préstamos hipotecarios.

Octubre es precisamente
uno de los meses en que más
repunte se observa en la soli-
citud de préstamos personales:
tras los meses de gasto del ve-
rano, tras el desangramiento
que supone el regreso a la es-
cuela, muchas familias inten-
tan obtener un crédito para ir
más desahogadas o hacer fren-
te a un gasto imperioso, como

una reforma urgente del ho-
gar, una deuda inaplazable...

La ampliación de la hipote-
ca puede ser una práctica al-
ternativa, más económica y rá-
pida que el préstamo perso-
nal. Sobre todo teniendo en
cuenta la gran dificultad de
obtener este préstamo y el gran
margen de diferencia entre lo
que se paga por un crédito hi-
potecario y los tipos de un
préstamo ordinario.

La ampliación hipotecaria
permite conseguir más finan-
ciación a costa del préstamo
ya suscrito y con los mismos
tipos de interés aplicados has-
ta el momento. En términos
técnicos, ampliar una hipote-
ca se conoce como novación
del préstamo y significa mo-
dificar algún aspecto de los

PRECIOS
Existen dos variedades, el boniato
blanco y el rojo, sin que haya un acuer-
do sobre cuál de las dos es la más
dulce. En todo caso, es más tradicio-
nal y tiene más mercado el rojo, cuyo
precio se sitúa de 1,15 a 1,80 €/kg.
El blanco cuesta entre 1,80 y 2,10
€/kg.
Fuente: Mercat Central de Reus

zxTubérculo de consistencia parecida a la pa-
tata pero dulce, muy relacionado con la cas-
tañada pero con muchos más usos: puede sus-
tituir o acompañar a la patata con unas judías
verdes, se puede cortar y freir como chips

para acompañar tanto carne como pescado,o
la más tradicional elaboración pasando por
el horno y su versión actualizada, el microon-
das. Cuanto más tiempo pase de su cose-
cha, mayor será su dulzor.

1Comprobaciones previas.
Antes de aprobar la am-

pliación de una hipoteca, la en-
tidad financiera comprueba
nuevamente la solvencia del
cliente, solicitando documen-
tos de ingresos y gastos, co-
mo nóminas y movimientos en
las cuentas.

2¿Sólo para vivienda?Des-
de un punto de vista es-

tricto, la ampliación sólo pue-
de usarse para el pago de una
vivienda, pero algunas entida-
des admiten que el cliente la
utilice solicitando nueva finan-
ciación a medida que va pa-
gando la deuda.

3Sin derecho a deducción.
La financiación solicitada

sólo podrá desgravarse fis-
calmente si se destina a la
rehabilitación de la vivienda.
En caso de que el capital se
use para cualquier otro pago,
no habrá derecho a desgra-
vación.

4Ampliación gratuita. En ca-
sos vinculados a la cons-

trucción, rehabilitación o ad-
quisición de la vivienda habi-
tual, puede optarse a la
novación gratuita. El plazo má-
ximo para ello es el 22 de abril
de 2010. Más info en 24
www.consumo-inc.es.

Consejos de consumo

LA CESTA DE LA COMPRA

El boniato

Ampliar la hipoteca, una opción
para conseguir dinero barato

el consumidor | FINANZAS | Mucho más económico que el crédito

"Proposta per una
reflexió global

sobre infraestructures"

Ponent

Salvador Alemany
President grup Abertis
Dia: dijous, 22 d’octubre

Hora: 8.45 hores del matí
Lloc:  Cambra de Tarragona

Av. de Pau Casals, 17

Es prega confirmació d’assistència
al telèfon 902 21 96 76

o bé a nsilvestre@cambratgn.org

Bon dia Tarragona

Amb el suport :

www.cambratgn.com
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RAFEL VILLA| MONTBLANC

T odo empieza en un papel
y un lápiz», explica Jo-
sep Espelt, gerente de

Plàstics Espelt. La innovación
y la búsqueda de nuevos pro-
ductos para sus clientes es la
clave del funcionamiento de
esta empresa de inyección de
plástico que ha pasado de pro-
ducir las muñecas Barbie que
se vendían en toda España a
fabricar dispensadores de Chu-
pa-Chups o los platos y cubier-
tos que sirven para el catering
de Air France.

«Nuestra gran diferencia res-
pecto a otras empresas es que
hacemos diseños nuevos y por
tanto vendemos la idea junto
a la pieza», argumenta Josep
Espelt. Fue él el primero en en-

cargarse de elaborar diseños
innovadores, cuando la empre-
sa, hace unos 20 años, se encon-
tró sin sus dos principales clien-
tes, Congost y Monix. Para los
primeros, asociados con Mat-
tel, producía todas las muñe-
cas Barbie y los Masters del
Universo. Para Monix, hacía
asas de colores de plástico pa-
ra su cubertería. Al desapare-
cer ambas empresas, Espelt,
que había nacido pocos años
antes en Blancafort pero que
para entonces ya se encontra-
ba en Montblanc, tuvo que re-
inventarse.

Lo esencial en el proceso
fue la búsqueda de productos
nuevos, aprovechando la in-
ventiva del propio Espelt, que
creaba sobre el papel nuevas
piezas que posteriormente ofre-

cía a sus nuevos clientes. Ini-
cialmente, la empresa produ-
cía para empresas de automo-
ción y de alimentación, pero
finalmente se ha quedado con
esta última línea, que es muy
exigente en todo lo referente a
higiene pero que permite, si
tienes unos cuantos clientes
importantes, llegar al resto gra-
cias al gancho que tiene el nom-
bre de los primeros.

Chupa Chups, Kellogg’s, Da-
none, El Corte Inglés y, más re-
cientement, el grupo Menor-
quina son algunos de los clien-
tres de Espelt. Para cada uno
tiene un producto diferencia-
do. Es, por ejemplo, creador
de los populares expositores de
Chupa Chups, un diseño que
gustaba mucho a su competi-
dora Perfetti Van Melle. Cuan-

do esta empresa italo-holan-
desa compró la mayoría de
Chupa Chups, hace tres años,
reafirmó la relación con Espelt,
requiriendo su trabajo para el
resto del grupo. Es de esta for-
ma, a través de la entrada de
sus clientes en mercados ex-
teriores, que los productos de
Espelt llegan al resto de Euro-
pa, Estados Unidos o Rusia.
Por su parte, la empresa de
Montblanc no ha intentado ir
mucho más allá de las fronte-
ras españolas en búsqueda de
clientes, aunque tiene ventas
en Francia, Italia y Austria.

Carpeta de patentes. Josep Es-
pelt presume de que la empre-
sa ha firmado un buen núme-
ro de patentes o modelos de
utilidad, espe-
cialmente en el
sector de la ali-
mentación, co-
mo un contene-
dor que puede
transportar lí-
quidos y cereales
a la vez y que la
empresa creó pa-
ra Kellogg’s.
«Tengo una car-
peta llena de pa-
tentes», afirma.

Algunas no
han alcanzado nunca el mer-
cado, pero están a disposición
de los clientes. «A veces los
hacemos por una necesidad

que nos plantea el cliente y no-
sotros respondemos con di-
versas propuestas para ver si
nos aceptan alguna. Otras ve-
ces somos nosotros quienes
creamos directamente un di-
seño que pensamos que pue-
de irles bien y se lo propone-
mos», explica Espelt.

La empresa, que facturó en
2008 tres millones de euros, ha
abordado recientemente el pro-
ceso de renovación de la maqui-
naria con manipuladores dota-
dos de la última tecnología. De
esta forma se pretende tanto
reducir el consumo de energía
a la mitad como tener una ma-
yor garantía de higiene, que es
el factor que más aprecian los
clientes de Espelt.

Josep Espelt subraya que
«de lo que estoy
más orgulloso es
de que tenemos
un buen ambien-
te de trabajo. Nos
lo pasamos muy
bien haciendo lo
que hacemos». La
nómina de traba-
jadores es de 30,
pero ha llegado a
ser en ocasiones
de hasta un cen-
tenar de personas
más. Sin embargo,

el propio Espelt prefiere no
abordar un gran crecimiento
para no arriesgarse a sufrir una
gran caída.

Espelt se reinventa, de
las Barbie a los envases
para alimentación
La empresa de inyección de plásticosse ha especializado en la
creación de diseños propios que ofrece a clientes como Kellogg’s,
Chupa Chups o Danonepara mejorar el producto final

La competencia de Espelt no se
encuentra ya en China, donde
los salarios de los trabajadores
han crecido en los últimos años
y han perdido la agresividad de
antes. Ahora se halla en Viet-
nam, una economía aún más fe-
roz en las condiciones de los
trabajadores. Y, como antes los
chinos, no tiene grandes proble-
mas en copiar en cuanto ve un
modelo que puede funcionar
bien en el mercado. Lo hacen
rápido y barato. Pero a Josep
Espelt no le preocupa dema-
siado esta competencia, ya que
el trabajo en la planta de Mont-
blanc está muy tecnificado, el
precio del plástico es el mis-
mo aquí que allí, la mano hu-
mana entra muy poco en la ma-
nipulación, y por tanto su cos-
te no es elevado en el precio
final del producto. Por eso, Es-
pelt puede plantarse en el mer-
cado con bandas de precios
bastante similares.

Compitiendo
contra
Vietnam

Una trabajadora muestra una cubitera creada por Espelt, frente a una exposición de parte de su creación.FOTO: TXEMA MORERA

zxzx
Espelt ha
firmado varias
patentes que no
han llegado
finalmente al
mercado
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crisis y esto ha obligado a las
empresas a elevar la produc-
ción para hacer frente a esta
demanda. La duda que se sigue
planteando es la sostenibilidad
de esta demanda. La evolución
del mercado laboral marcará
la capacidad de compra de las
familias y éste es el factor más
importante a seguir en los pró-
ximos meses. Está claro que en-
contrar un suelo firme que fre-
ne la destrucción de empleo su-
pondría mantener esos ingresos
y, en consecuencia, sostener o
incrementar esa demanda tan
necesaria que alimenta el sis-
tema económico. A esto pue-
den ayudar también unos pre-
cios que siguen moderándose.

En renta fija, los últimos men-
sajes de los bancos centrales
respecto a un período prolon-
gado de tipos de interés en zo-
nas de mínimos, han provoca-
do recortes en las rentabilida-
des de los bonos. La Reserva

Federal americana será la pri-
mera en subir el precio del di-
nero a principios de verano del
2010 y su homólogo europeo lo
haría sobre otoño del año que
viene. En este activo, los bonos
corporativossiguensiendonues-
tra preferencia frente a los bo-
nos del Tesoro, en los que no
vemos recorrido a pesar del so-
porte en precio que pueden en-
contrar ahora con unas tasas
de inflación bajo control.

En las divisas, el dólar sigue
manteniendo una tendencia de
debilidad principalmente expli-
cada por el mayor apetito por
el riesgo que muestran los inver-
sores. Otros factores de tipo
fundamental ayudarían a expli-
car esta tendencia depreciato-
ria: el elevado nivel de deuda
pública, los importantes défi-
cit exterior y fiscal y el mayor
quantitative easing que la Re-
serva Federal ha hecho en com-
paración a Europa. Añadido al

diferencial de tipos de interés
entre ambos lados del Atlánti-
co nos hace pensar en que la
moneda americana seguirá dé-
bil durante algún tiempo más.

Por último, en este mes de oc-
tubre, las Bolsas parecen estar
en un terreno de tregua en la
imparable racha alcista que has-
ta hoy llevan los principales ín-
dices. Aunque no descartamos
algún recorte en el corto plazo
en los índices bursátiles, sí es
cierto que este entorno de ti-
pos de interés bajos está pro-
vocando que los inversores bus-
quen activos con mayores ex-
pectativas de rentabilidad y
mayor riesgo en los que colocar
el dinero. Como factores posi-
tivos para la renta variable en-
contramos esta gran liquidez
existente provocada por los ba-
jos tipos de interés y la apreta-
da agenda de resultados em-
presariales que en estos próxi-
mos días se irán conociendo.
Ambos elementos podrían se-
guir impulsando a los merca-
dos o, en el peor de los casos,
servirían para amortiguar po-
sibles caídas.

RAFEL VILLA| TARRAGONA

Viking Aquaculture Deve-
lopment (VAD) ha pues-
to sus ojos en la provin-

cia de Tarragona para instalar
un parque de acuicultura en el
que desarrollará un novedoso
sistema de cría que puede im-
plantarse en el interior, requie-
re menos pienso y agua y ocu-
pa menos terreno que las ex-
plotaciones tradicionales. Se
trata de un sistema desarro-
llado en Dinamarca y que ya
lleva años de implantación en
el país nórdico, mejorado pa-
ra las necesidades de España
por VAD, que lo ha patentado
y pretende poner en marcha
inicialmente en las comunida-
des de Madrid, Castilla y León
y Catalunya.

El sistema se basa en la cría
de los pescados en láminas me-
tálicas que se apilan unas so-
bre otras y por las que discu-
rre agua en movimiento cons-
tante. Son láminas de escasa
profundidad, por lo que el con-
sumo de agua es menor que en
otros sistemas y se aprovecha
mejor el pienso. Al nadar todo
el tiempo contra corriente, los
peces actúan como si estuvie-
sen en mar abierto y «no su-
fren el estrés que les supone
chocar contra las redes de la
piscifactoría», afirma Joan Llo-
bet, director general de VAD. La
producción es ecológica, ya
que el agua que se utiliza se
controla previamente para que

no tenga sustancias dañinas y,
una vez desalinizada, puede
reutilizarse para el riego.

Cada parque se compone
de doce plantas de cría, a las
que se añade una décimoterce-
ra para el sacrificio y manipu-
lación del pescado. Las plantas
ocupan unos 2.500 metros cua-
drados de superficie, pero no
es preciso que se hallen jun-
tas. «Lo ideal es que estén en
un radio de unos 30 kilóme-
tros», explica Llobet, para no
consumir demasiado terreno
en un solo municipio.

VAD está buscando terre-
nos en municipios en los que
no haya gran diversidad de ac-
tividad económica y para los
cuales estas granjas supon-
drían una opción para que los
vecinos no tengan que ir a otras
localidades a trabajar. Incluso
se contempla la posibilidad de
que buena parte de la ocupa-
ción que se genere sea femeni-
na, ya que no es precisa la mis-
ma fuerza física que en la pis-
cifactoría tradicional.

La iniciativa se llevará a ca-
bo mediante la búsqueda de

socios capitalistas que pueden
ser o no los que exploten la
granja, y que estén dispuestos
a aportar la mayor parte del
millón de euros que aproxima-
damente cuesta cada granja.
La rentabilidad, asegura Llo-
bet, se calcula en el 45% anual,
a partir de una previsión de
producción de 150 a 200 tone-
ladas anuales de todo tipo de
pescado o marisco. VAD cons-
truye las granjas y las pone en
marcha, forma al cliente, le dis-
tribuye el pienso y los alevi-
nes y controla a distancia el

buen funcionamiento de las
instalaciones. En una última
fase, controla la salida al mer-
cado del producto para asegu-
rar que tenga un precio homo-
géneo en todo el país, sin que
haya guerra comercial entre
los diferentes productores aso-
ciados a VAD.

La primera granja ya se es-
tá construyendo en Paralejos
de Abajo, en Salamanca, con
cuya universidad se ha esta-
blecido un acuerdo para crear
una granja de investigación y
producción de alevines.

VAD busca terrenos para instalar
piscifactorías de tierra adentro
Es un sistema novedoso que permitecultivar simultáneamente pescado de agua salada
y agua dulce, conmenos gastos y más rápido que las explotaciones tradicionales

Los últimos datos macroeco-
nómicos conocidos reciente-
mente en Europa y Estados Uni-
dos, siguen dibujando un pa-
norama de recuperación en
ambas economías. Es cierto que
muchas de las dudas e incerti-
dumbres sobre la mejora de la

salud de los mercados están le-
jos todavía de eliminarse por
completo. No obstante, no es
sólo una recuperación visible
en variables como los indica-
dores de confianza sino que las
cifras reales de actividad en la
industria están constatando es-
ta tendencia a la mejora. La de-
manda se ha recuperado, se han
reducido en gran medida los
elevados stocks acumulados
durante la fase más dura de la

A pesar de las dudas, la recuperación continúa
LA OPINIÓN

| RAFAEL CASELLAS|

Gestor de Banca Privada
Caixa Penedès

Ejemplo de cría de pescado en bandejas de aguas someras,en Dinamarca.FOTO: CEDIDA

Un cultivo
más rentable
Uno de los lastres que debe
soportar la cría en piscifacto-
rías es que, en la mayoría de
los casos, existe una sobreex-
plotación de las especies que
se crían en ellas porque la va-
riedad disponible es escasa:
lubinas, rodaballos, doradas y
algunos bivalvos. Esta presen-
cia excesiva de unas pocas es-
pecies en el mercado compor-
ta la caída de los precios y, por
tanto, una disminución de los
beneficios.
En contraste, el sistema que
propone VAD es más dinámi-
co. Por una parte, porque per-
mite producir especies diferen-
tes de forma simultánea sin
que haya interferencias. Ade-
más, sólo precisa disponer de
los alevines para tener una pro-
ducción controlada y programa-
da de las especies que tengan
mayor salida en el mercado.
«De esta forma se garantiza
que el precio del producto sea
interesante tanto para el com-
prador como para el productor:
no hace falta que sean pesca-
dos excesivamente caros pe-
ro sí que tengan una rentabili-
dad atractiva para mantener el
negocio», argumenta Llobet.

¡RE-ESTRENE SU COCHE!
Pulimos, abrillantamos y reacondicionamos su coche a partir de

250€ + IVA

¡VISÍTENOS y VUELVA A ESTRENAR SU COCHE!
C/ del Coure, 12B  Pol. Ind. Riu Clar  TARRAGONA   Tel. 977 20 64 15
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La constructora FCC aumentará el calado en dos metros, parafacilitar la operación en el futuro de buques de
mayor tamaño. Las obras comenzarán este mismo mesy se prolongarán hasta mayo o junio de 2010

Más calado para el muelle Aragón

REDACCIÓN| TARRAGONA

La Autoritat Portuària de Ta-
rragona ha adjudicado el
contrato de aumento del

calado del muelle Aragón, has-
ta la cota de -14,40 metros: o sea
dos metros más de calado que
en la actualidad, a la empresa
FCC por 7.768.000 euros. Las
obras de dragado para el aumen-
to del calado se realizarán en
un periodo de ocho meses y
se iniciarán los trabajos este
mismo mes. Esta actuación en
el Puerto de Tarragona se lle-
va a cabo dada la evolución en
el tamaño de los buques que
operan en el puerto, que hace
del todo necesario un aumen-
to de calado en el mismo.

Por este motivo y de acuer-
do con las nuevas necesida-
des de explotación del Puerto
de Tarragona, surge la necesi-
dad de realizar una actuación
en este muelle de Aragón, pa-
ra que puedan operar en él bu-
ques con calados superiores
a los actuales. Este muelle tie-
ne una longitud de 1.072 me-
tros y -12,40 metros de calado
y está destinado al tráfico de
graneles sólidos (productos
agroalimentarios) y mercan-
cía general pesada (productos
siderúrgicos y pasta de papel,
entre otros).

El proyecto constructivo
consiste en el refuerzo del mue-
lle mediante la ejecución de
columnas de superjet-grouting
a lo largo de todo el muelle y
un dragado posterior hasta la
cota de -14.40 metros en la fo-
sa de atraque y de -15 metros
en la dársena, respecto a la co-
ta cero del puerto, aunque pu-
diéndose llegar a la cota de -
15,50 metros. Todas las obras
se llevarán a cabo minimizan-
do en lo posible su repercu-
sión en la suspensión de las
operaciones en el muelle.

Hay que pensar que el mue-
lle de Aragón está construido,

en dos partes, con cajones de
hormigón armado aligerados,
cimentados sobre banquetas
de escollera, que presentan un
vuelo de solera de 2,10 metros.
Y antes de proceder a realizar
el dragado será preciso el re-
fuerzo del muelle mediante la
técnica de superjet-grouting,
que consiste en el recalce de
los cajones con esas columnas
de diámetros comprendidos
entre 3 y 4 metros, en función
de la zona del muelle.

Un sistema mejorado. La téc-
nica de superjet-grouting es
una evolución y perfecciona-
miento del sistema convencio-
nal de jet-grouting de doble
fluido (cemento-aire), que apro-
vecha un diseño eficiente, me-

jorándose la herramienta de
inyección, a la vez que se logran
optimizaciones en la configu-
ración y diseño de las toberas,
lo que incrementa de forma
considerable la energía de in-
yección y su capacidad de ero-
sionar el terreno circundante.
Así, el rechazo de la lechada
inyectada es expulsado a la su-
perficie, simultáneamente a la
inyección, evitándose la pre-
surización e hidrofactura y de-
jando un resultado de gran ca-
lidad.

El dragado necesario para
la realización de las obras se di-
vide en dos diferentes zonas
de actuación. Así, el dragado
de la banqueta se realizará des-
de el cantil del muelle y a lo
largo de todo el muelle hasta

la cota de -14.50 metros, con
un volumen de extracción de
10.571 metros cúbicos. El dra-
gado en dársena se llevará a
cabo hasta la cota de -15 me-

tros y aquí el volumen de ex-
tracción estimado es de 151.186
metros cúbicos, con el fin de au-
mentar la profundidad de la lá-
mina de agua.

La ampliación del calado permirirá que fondeen buques de mayor tamaño en el muelle Aragón. FOTO: LLUÍS MILIÁN

El aumento de cala-
do del muelle Ara-
gón se enmarca den-
tro del Plan Estraté-
gico del Puerto de
Tarragona que con-
templa, trata y desa-
rrolla las infraestruc-
turas actuales, los
proyectos en curso,
los estudios futuros

previstos, el Plan Di-
rector de Inversio-
nes, los recursos fí-
sicos, los servicio y
operaciones portua-
rias, la seguridad y el
medioambiente y, en-
tre otros, las relacio-
nes Puerto-Ciudad.
Este Plan Estratégi-
co contempla un ho-

rizonte temporal
2009-2020 y proce-
derá a realizar un
diagnóstico basado
en la estrategia ac-
tual y sus puntos crí-
ticos, en el posicio-
namiento competiti-
vo y cualitativo y en
las opor tunidades
que se establezcan.

Plan Estratégico
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La pérdida de un ser querido
es, indudablemente, una de las
situaciones más duras en la vi-
da de la persona. El sentimien-
to profundo de duelo se mez-
cla de forma absurda y desa-
fortunada con los plazos, los
trámites y las obligaciones fis-
cales para cumplir con la tri-
butación por los bienes que el
que nos ha dejado nos quiere
transmitir. El Impuesto sobre
Sucesiones que grava la acep-
tación de la herencia es, entre
el resto de figuras tributarias,

el que más afecta a dicha trans-
misión.

Es frecuente, en el caso de ma-
trimonios y parejas, que el cau-
dal hereditario teórico que re-
sulta del fallecimiento de uno
de los dos haya sido generado
durante la época de conviven-
cia por ambos cónyuges, de for-
ma directa o indirecta, sin que
sea fácil ni sencillo medir las
aportaciones individuales, por
mucho que se mantenga la se-
paración civil de bienes.

De la misma forma, en la ma-
yoría de las familias con hijos,
la propia existencia de ese cau-
dal hereditario (en bienes, de-
rechos o cuentas bancarias) no
tiene otro motivo ni razón que
la de transmitir y dar continui-
dad al patrimonio familiar. Es-
te ha sido y es el derecho y el

modelo propio de la sociedad
catalana para mantener su ca-
pacidad económica.

En ambos casos queda muy
claro que no se trata de un en-
riquecimiento extraordinario
ni excepcional y en ambos ca-
sos esos mismos bienes ya han
tributado anteriormente por su
obtención y por su posesión.

Por otra parte, el legislador
ha reconocido esta realidad en

la transmisión de la empresa
familiar y en la transmisión de
la vivienda habitual aplicando
ciertas reducciones en el im-
puesto. Se trata de profundizar
y avanzar en esta línea. La ad-
ministración debe escoger en-
tre mantener la actual situa-
ción, más impuesto quiere de-
cir más dinero para el agujero
negro del sector público, o libe-
rar recursos para las familias,
el sector privado. Creemos que
ahora lo suyo es aligerar y no
cargar, facilitar el progreso y la
salida de la crisis.

El agravio comparativo de
nuestra situación con otras co-
munidades españolas y con
otros países de la Unión Euro-
pea hace de la Herencia en Ca-
talunya una peculiaridad admi-
nistrativa poco dada al alarde

y a la ostentación tributaria.
Somos un infierno fiscal.

Muchas razones, muchos ra-
zonamientos y la fuerza firme
y obstinada de la realidad nos
empujan a pedir un cambio en
la fiscalidad de la transmisión
hereditaria en Catalunya. No se
trata de suprimir el impuesto,
sino de corregir y eliminar la
tributación entre cónyuges, des-
cendientes directos y ascen-
dientes. Así de sencillo. No se
paga de marido a mujer, ni de
mujer a marido, no se paga de
padres a hijos, no se paga de
abuelos a nietos. Por el contra-
rio, en el parentesco no direc-
to y en la transmisión heredita-
ria entre extraños si se paga.

Si el cambio propuesto es
bueno, si es justo, si la cuan-
tía que significa no afecta gra-
vemente al presupuesto y si la
Generalitat puede hacerlo, quién
lo impide?. Hagamos más fácil
una situación dura y difícil. Aho-
ra toca.

Otro impuesto sobre sucesiones es posible
LA OPINIÓN

~
Más impuesto quiere

decir más dinero
para el agujero negro

del sector público
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